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Emprendedores





¿Desea presentar a una empresa o posible socio un plan de negocios? Recuerde que la manera como describa sus ideas, influirá en gran medida en la respuesta que obtenga. Por eso, a continuación le ofrecemos la primera etapa de los pasos a seguir para elaborar un plan de negocios





�
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Debe ser una breve síntesis de su plan de negocios y ocupar una o dos páginas. El fin de esta es permitir que un tercero entienda la esencia del negocio. No contiene detalles, es solamente un resumen de lo que se desarrollará más adelante, y debe ser muy persuasivo, porque es la oportunidad de convencer a alguien para que lea el resto.





¿ Cómo debe elaborarse un resumen ejecutivo ?





�	Aunque es una de las partes más importantes del plan de negocios, y debe  ubicarse la principio (después del título), es lo último que se escribe, porque no se puede hacer una síntesis precisa sino cuando se tienen claros todos los detalles





�	El resumen ejecutivo debe darle al lector una idea de lo que va a encontrar en cada una de las principales secciones Producto / servicio, descripción del mercado, plan general, márketing y publicidad, ventas y distribución de aspectos financieros

















Resumen ejecutivo





Esta fase del proyecto debe contener:





Introducción


En la introducción hay que explicar la esencia del negocio. Comience por describir qué hace, qué producto y / o servicio ofrece; ilustre los atributos de su servicio o producto, explique por qué es diferente, quiénes son sus clientes ideales, qué beneficios les ofrece.





Antecedentes


En uno o dos párrafos explique de dónde proviene la idea de su empresa; si una experiencia personal le ayudó a reconocer esa necesidad en el mercado, o le pareció que usted podía proveer un producto o servicio mejor que otras empresas. Le aconsejamos que no sea tímido al explicar sus razones, esta es su oportunidad de hacer gala de su intuición y de sus conocimientos sobre el negocio.





Descripción del producto o servicio


Sea muy específico y claro a cerca de qué proveerá su empresa a los clientes, si tiene varios paquetes, modelos o productos diferentes, separe con claridad cada uno y describa las diferencias; además indique cuánto deberán pagar los clientes





constitución legal


Describa la condición legal de su empresa. Por ejemplo: “la firma  X está legalmente constituida como compañía de la propiedad de una sola persona y está registrada en la ciudad Y”








2





Descripción del negocio








Fin de la nota








